FORKLAR MIG RQV...

Flere undersggelser bekraefter samstemmende,

at det er blevet vanskeligere for ivaerkszettere og
mindre nystartede virksomheder at Idne penge i landets
banker til at finansiere deres udvikling og vaekst.

DET KAN JESPER LANGHORN | DEN
GRAD SKRIVE UNDER PA. SIDEN HAN
FYLDTE 13 AR, HAVDE HAN VZERET KUNDE
| DEN SAMME BANK, OG DA HAN FOR
TRE-FIRE AR SIDEN FOR ALVOR GIK |
GANG MED AT UDVIKLE SIT

GLoBAL GOAL KONCEPT, SORGEDE HAN
MINUTI@ST FOR AT HOLDE SIN BANK
ORIENTERET OM UDVIKLINGSFORL@BET.
HAN LAGDE HELLER IKKE SKJUL PA,

AT DET FORMENTLIG PA ET TIDSPUNKT
VILLE BLIVE N@DVENDIGT AT LANE EN
PEN PORTION PENGE TIL AT REALISERE
PROJEKTET, OG PA INTET TIDSPUNKT GAV
BANKEN UDTRYK FOR BETENKELIGHED
VED AT VERE MED PA IDEEN.

DERFOR KOM DET SOM EN ALDELES
UBEHAGELIG OVERRASKELSE FOR HAM,
AT DA DEN FORUDSETE OG PLANLAGTE
SITUATION VAR EN REALITET, SA VILLE
BANKEN ALLIGEVEL IKKE VAERE MED.

"Forklar mig rov, siger jeg bare..”

"leg troede, at jeg havde en
rigtig god bank i ryggen. Og jeg
var stensikker pa, at der ikke ville
blive problemer med at skaffe
penge til at sikre en s god be-
skyttelse af vores produkt som
muligt i form af en patentering af
idéen pad verdensplan. Men da jeg
preesenterede banken for ‘regnin-
gen’i form af et lanebehov pd ca.
1,5 mio. kr. faldt min bankradgiver
helt ned af stolen til trods for, at
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Max MacasSINET

han havde vaeret 100% involveret
i hele forlpbet,” fortzeller Jesper
Langhorn.

Det, han troede, ville vaere en
formssag, var nu lige pludselig
blevet til et livstruende problem,
for inden for fire maneder ville de
forste 700.000 kr. til registrering
af patentrettigheder forfalde til
betaling.

"Pa det tidspunkt kunne jeg
naesten have myrdet min da-
vaerende bankradgiver. Jeg fplte
mig i den grad forrddt. Jeg havde
vaeret kunde i banken, siden jeg
blev konfirmand, og lige pludselig
mente de, at jeg ikke var kredit-
veerdig. Det harmede mig uende-
lig meget. Hvis de sa bare et sted
undervejs havde sagt: 'Okay, Lang-
horn —du har en spaendende idé,
men vi kan kun hjaelpe dig dertil
og dertil’. Det ville jeg have haft
respekt for.”

Milde himmel

Redningen for Jesper Langhorn
kom i form af et tip fra hans onkel,
der er kunde i Max Bank.

"Han anbefalede mig at ringe
til Dennis @sterlund, hvilket jeg
gjorde —om end jeg var dybt
pessimistisk. For jeg folte jo, at
nar den bank, som kendte mig ud
og ind fra mere end 20 ars sam-
arbejde, havde 'dumpet’ mig, sa

matte det vaere naermest umuligt
for en helt ny bank at se ander-
ledes pa tingene.”

"Men der havde jeg gjort reg-
ning uden veart. Dennis lyttede til
mig, og kort efter ringede han og
sagde, at han gerne ville komme 0
til Kastrup og se vores veerksted. ;
Han ville gerne indsnuse anden i
firmaet.”

"Milde himmel, taenkte jeg.

Pa intet tidspunkt i de foregaende
ar havde min tidligere bankrad-
giver udvist en tilnaermelsesvis
tilsvarende interesse for os. Men
jeg syntes, at det var en dejlig
made at mgde banken pa.”

"En uge efter kom Dennis her-
ud, og vi forklarede og viste frem
- bl.a. vores specialudviklede vaerk-
tgjer. Efter mpdet gav han udtryk
for, at han ville ga hjem og seripst
overveje vores laneansggning. Og
kun godt og vel et par timer efter
vores mgde ringede han og be- 0
kraeftede, at Max Bank var med
pa at lane os 1,5 mio. kr. mod, at
de fik pant i patentet og at jeg
personligt kautionerede for lanet.”

"Det er sveert at forklare, hvor
glad jeg blev for den telefonop-
ringning, men jeg foler, at jeg har
faet en personlig gkonomisk ven i
Max Bank. Jeg fgler, at banken —i
modsaetning til min tidligere bank
~ har udvist en reel vilje til at
saette sig ind i, hvad vores virk-
somhed star for. Derfor straekker
min loyalitet over for Max Bank
sig i dag sa langt, at det er et
uomtvisteligt krav, at mine naere
samarbejdspartnere skal vaelge at
blive kunde i banken, hvis de vil
samarbejde med mig,” fastslar
Jesper Langhorn.






